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 نويد ابوليان :نام و نام خانوادگي

  

 تهران  :محل تولد     1356 :تاريخ تولد

  

  

  :تحصيلات

  

    ITفوق ليسانس مديريت   

  مديريت صنعتي: ليسانس  

  

 )توليد كننده لوازم خانگي آشپزخانه(معاون بازرگاني گروه صنعتي درسا  -  :شغل فعلي

 مشاور مدير عامل شركت درسا هود -

 مديريت، بازاريابي و فروش هايمدرس دوره -

  

 ريزي چينشپردازي و برنامهقائم مقام مدير عامل شركت ايده -  :سوابق اجرايي

- Business Developer  شركتMK Data عضو گروه مرزبان كيفيت 

- Brand Manager شركت فونيران وابسته به شركت پارستل 

 ملمشاور مديرعا/ ايتاليا GiBiDiمدير بازاريابي و فروش شركت  -

 SHARPگروه محصولات /  Disc Drives LGگروه / مدير بازاريابي شركت ماديران -

 مدير محصول شركت لامپ پارس شهاب -

 كارشناس فروش شركت لامپ پارس شهاب -

 كارشناس بازرگاني شركت كاشي ايرانا -

 )سايپا ديزل(كارشناس طرح و برنامه شركت ايران كاوه سابق  -
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سوابق 

  )غيردانشگاهي(:تدريس
  )84بهار (ايتاليا  GiBiDiدوره مديريت بازاريابي در شركت  -

  )84تابستان( ايتاليا GiBiDiدوره مديريت استراتژيك در شركت  -

  )85بهار (جين اي در شركت آريندوره فروشندگي حرفه -

  )85تابستان (دوره مديريت بازاريابي در شركت فونيران  -

  )85تابستان(در شركت فونيران دوره مديريت تبليغات  -

در گروه  CRMهاي مديريت بازاريابي، مديريت عمومي، مديريت فروش و مدرس دوره -

  )اكنونهم-85(  (IMQ Academy)مرزبان كيفيت

  )88تابستان)(هورسان(نان اي در شركت تحقيقات ريدوره اصول فروش حرفه -

  )88(دوره مديريت بازاريابي براي صنايع گوناگون اراك، در شركت اراك پارند -

  )88پائيز (ريت بازاريابي در شركت بيمه معلممدي -

  )88پائيز (اي در شركت بيمه معلم اصول فروش حرفه -

  )88زمستان (پخش اي در شركت بهاصول فروش حرفه -

 )89پائيز و زمستان (مديريت بازاريابي شركت سايپا يدك  -

 )89زمستان (اي سايپا يدك مهارت هاي فروش حرفه -

  

  هايسوابق برگزاري كارگاه

      :تخصصي و سمينار
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اولين و دومين كنفرانس بين المللي مديران آموزش سراسر  -كارگاه تخصصي سيستم مديريت آموزش -

  87و  86سالهاي - هتل المپيك - كشور

  86تابستان  -دانشگاه آزاد واحد قزوين – CRMكارگاه تخصصي  -

  86پائيز -بوشهر  - گروه صنعتي مبارك -  CRMكارگاه تخصصي  -

  86شركت نفت و گاز گچساران پائيز  -يستم مديريت كيفيت الكترونيكيسمينار س -

  86پائيز - بوشهر  -گروه صنعتي مبارك - CRMسمينار  -

  86شركت نفت و گاز گچساران پائيز  -سمينار سيستم مديريت كيفيت الكترونيكي -

  87اعتباري انصار بهار موسسه مالي -سمينار سيستم مديريت كيفيت الكترونيكي -

  )مورد 6( 88الي  86هاي سازمان مديريت صنعتي سال– CRMسمينار  -

  87تابستان  -اراك -شركت هپكو- سمينار سيستم مديريت آموزش -

  88تابستان  -موسسه آموزشي عالي بهار CRM مينارس -

  

 
سوابق علمي و 

   :تحقيقاتي

 )آماده چاپ(جلد  2ترجمه كتاب ابزارهاي بهبود مستمر  -

 يندي آنهاو رتبه CRMهاي سازي سيستمر پيادهمقاله با عنوان عوامل حياتي د -
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  :دانش ها و مهارت ها 

  

  هاي استراتژيك در سازمانريزي برنامهتوانايي طرح -

  هاي مطالعات بازاريابيتوانايي طراحي، تدوين و مديريت پروژه -

 هاي بازاريابي به تناسب بازارهاي گوناگونتوانايي طراحي استراتژي -

  هاي بازاريابي و برنامه تبليغاتي برنامهريزتوانايي طرح -

  هاي كاري در سازمانتوانايي راهبري و مديريت گروه -

  ريزي و مديريت شبكه توزيع نمايندگي و فروش محصولاتتوانايي طرح -

هاي مديريت استراتژيك، مديريت عمومي، مديريت بازاريابي، مديريت روابط توانايي تدريس در حوزه -

  ايوشندگي حرفهفر و (CRM)مشتريان 

-   

  

  


