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  :نام و نام خانوادگي
 

 نويد ابوليان

   1356 :تاريخ تولد
  

  تهران: محل تولد
  

   
       

  

  :تحصيلات
  

 كارشناسي ارشد مديريت فناوري اطلاعات، دانشگاه علوم و تحقيقات -

 كارشناسي مديريت صنعتي، دانشگاه سراسري گيلان -
  

 88يزي چينش، سال قائم مقام مدير عامل گروه ايده پردازي و برنامه ر -  :سوابق كاري
 تاكنون 87مشاورمدير عامل گروه صنعتي درسا، از  -
 تاكنون 85عضو هيئت مديره شركت ايده پردازي و برنامه ريزي چينش، از  -
- Business Developer  شركتMK Data توليد و عرضه محصولات نرم افزاري گروه ،

 تاكنون 85، از )IMQ(مرزبان كيفيت 
 85ن، سال مدير بازاريابي شركت فونيرا -
 84سال  ايتاليا، GiBiDiمدير فروش و بازاريابي شركت  -
 84مشاور بازاريابي شركت خدمات طلايي خودرو، سال  -
 83، سال )LG & SHARP(مدير بازاريابي شركت ماديران  -
 83و82مدير محصول شركت لامپ پارس شهاب، سال  -

  
 87ار شركت در ساهود، طراحي برنامه بازاريابي و توسعه باز -  : پروژه هاي انجام شده

 سويو در شركت فونيران Brandطراحي و انجام پروژه ارتقاء  -
 85، سال تدوين برنامه بازاريابي محصولات سخت افزاري شركت فونيران -
 85طراحي سيستم مديريت مشتريان در شركت آرين جين، سال  -
 84نا ايمان، سال مطالعات بازاريابي در خصوص مواد غذايي و نوشابه هاي انرژي زا، شركت س -
 84، سال GiBiDiطراحي شبكه توزيع نمايندگي در خصوص سيستم هاي امنيتي شركت  -
، SHARPطراحي واجراي استراتژي نفوذ در بازار و توسعه بازار در خصوص ماشين هاي فتوكپي  -

 83ماديران، سال 
 83، ماديران، سال LGمطالعات بازاريابي و محاسبه سهم بازار درايو هاي  -

  
  آموزش دوره هاي مديريتي ساعت 1000بيش از   :سوابق تدريس

 :)اي از دوره هاي آموزشي نمونه( 
  )84بهار ( ايتاليا GiBiDiدوره مديريت بازاريابي در شركت - 1
  )84تابستان( ايتاليا GiBiDiدوره مديريت استراتژيك در شركت  - 2
  )84تابستان( ايتاليا GiBiDiدوره مديريت بازرگاني در شركت  - 3
  )85بهار ( جيناي در شركت آريندوره فروشندگي حرفه - 4
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  )85تابستان ( دوره مديريت بازاريابي در شركت فونيران - 5
  )85تابستان( در شركت فونيران 1IMCدوره مديريت تبليغات و  - 6
در گروه و مديريت بازرگاني  مديريت فروش ،عمومي ، مديريتمديريت بازاريابي هايمدرس دوره - 7

  )اكنونهم- 85(  (IMQ Academy)مرزبان كيفيت
در گروه  و مديريت بازرگاني مديريت فروش ،، مديريت عموميمديريت بازاريابي هايمدرس دوره - 8

  )اكنونهم- 85(ريزي چينشپردازي و برنامهايده
  )88تابستان()هورسان(نان اي در شركت تحقيقات ريدوره اصول فروش حرفه - 9

  )88(ه مديريت بازاريابي براي صنايع گوناگون اراك، در شركت اراك پارنددور - 10
  )88پائيز (مديريت بازاريابي در شركت بيمه معلم - 11
  )88پائيز (اي در شركت بيمه معلم اصول فروش حرفه - 12
  )88زمستان (پخش اي در شركت بهاصول فروش حرفه - 13

  هايكارگاهسوابق برگزاري 
  :رسميناتخصصي و 

اولين و دومين كنفرانس بين المللي مديران آموزش  - گاه تخصصي سيستم مديريت آموزشكار - 1
  87و  86سالهاي - هتل المپيك - سراسر كشور

  86تابستان  - دانشگاه آزاد واحد قزوين – CRMكارگاه تخصصي  - 2
  86پائيز -بوشهر  - گروه صنعتي مبارك -  CRMكارگاه تخصصي  - 3
  86شركت نفت و گاز گچساران پائيز  - مينار سيستم مديريت كيفيت الكترونيكيس - 4
  86پائيز - بوشهر  - گروه صنعتي مبارك - CRMسمينار  - 5
  86شركت نفت و گاز گچساران پائيز  - سمينار سيستم مديريت كيفيت الكترونيكي - 6
  87اعتباري انصار بهار يموسسه مال - سمينار سيستم مديريت كيفيت الكترونيكي - 7

  )مورد 6( 88الي  86هاي سازمان مديريت صنعتي سال– CRMسمينار  - 8  
  87تابستان  - اراك - شركت هپكو- سمينار سيستم مديريت آموزش - 9

  88تابستان  - موسسه آموزشي عالي بهار CRMسمينار  - 10
 

  
 توانايي طراحي برنامه استراتژيك در سازمان -  :توانمندي ها

 طراحي و تدوين مطالعات بازاريابي -
 طراحي برنامه بازاريابي و برنامه تبليغات -
 انتوانايي راهبري و مديريت گروه هاي كاري در سازم -
 توانايي طرح ريزي و مديريت شبكه توزيع نمايندگي و فروش محصولات -
، CRMتوانايي تدريس در حوزه هاي مديريت استراتژيك، مديريت عمومي، مديريت بازاريابي،  -

  ..،ITفروشندگي حرفه اي، مديريت 
           

 

                                                 
 


